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Annexe |l : Grille d"autoévaluation pour la Compétence Marketing, Niveau 1

Marketing Apprentissages critiques BUT 1 (Niveau 1) Pour construire une ofire commerciale simple

Pas
maitrisé

@

Partiellemant  [pMaitrizé

meitiaé

@

©

Cuelle trace 7
Trace n°...

ans guel contaxia 7
7 Ressources ?
ALitres 7 Page
porticlio ?

Analyser lFenwironnemsant d'une

entraprize en repérant et appréciant les
sources  dinformations  (fiabilité et

pertinance)

Metire en ceuvre une diude de marché
dansg un environnemant simple

Choigir une cible et un positionnemeant
en fonction de le segmentafion du
marché

Concewvair una offre cohérente et dthigue
en fermes de produits, de prie de
distribution et de communication

Marketing Composantes Essentielles

Pas
maitrisé

@

Partigllemant  |Maitrisé

mgitias

e

©

iCuelle trace 7
Trace n®...

Dans quel contexie ?
S48 7 Ressourcas 7
Autres 7 Page

porticlio ?

1.1 En analysent awvec des outis
pertinenta les contextes éconamigueas,
puridiques, commerciaux at financiars

1.2 En évaluant de maniére adaptée las
principaux &cteurs de [ ooffre swr e
marché

1.3 En quantifiant la demande &t en
appréciant le comportement  du
cansommataur

1.4 En enelysart evec les  outils
appropriés  les compstencea et les
ressources de 'enireprise

1.5 En élaborant un mix adapté & |a cible
et posiionné  par  rapport  aus
concurrents

1.6 En adoptant une posiure citoyanne,
éthigue et écologigue
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Annexe Il : Grille d"autoévaluation pour |la Compétence Vente, Niveau 1

Vente Apprentissages critiques BUT 1 (Niveau 1) Pour préparer I'entratien de vente

@

e

Pas Partiellement aitrisé (Cuelle trace 7 |Dans quel contaxte ?
maitrisé | maitrise Trace n®...  [5A8 7 Ressourcas 7
& = Autres 7 Page
poriolio ?

Préperer un plan de décauverte qui

permeite de profiler le client at

décauyir ses besains

Concewvair un argumentaire de venta qui

permatte de propaser une solution

adeptée Bux besaing du client

Concewvair dea OAV efficaces

Evaluar |z parformance commercials su

mayen d'indicateurs

Recourir aux techniquas adaptées & la

démarche de prospection

Recounr aux codes d'expresaion

apécifiques at prafessionnels

Vente Composantes Essentislles

Pas Partiellemant  |Maitrisé IQuelle trace 7 [Dens quel comaxte ?
maifrisé migitrias @ Trace n®... ? Ressourcas 7

Autres ? Page portolio 7

En raspectant 'ordre des dtepes de la
mépociation commerciale et une
démarche athigue.

En élaborant les documents
commearcieuy adaptés 3 |a siuation
commerciele ef dans le respect de la
réglemeantatian

En utilizant de fagon efficaca das
indicateurs de performance fixés par
Forganization

En prospectent & I'aide d'outils adeptés

En adaptent sa commurnication verbale
at non werbake & la situation commenciale
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Annexe [V : Grille d"autoévaluation pour la Compétence Cammunication Commerciale,

Miveau 1

Com.Co. Apprentissages critiques BUT 1 (Niveau 1) Pour structurer un plan de communication

Partiellamant [Majtrigé

Pas ; Quelle trace ? [Dans quel contexte ?
maitrisé | mgitrisé @) Trace n°®... [ofé ? Ressources ?
&= = Autres ? Page
porifolic ?

Identfier les cibles et abjectits de

communication en tenant compte de la

cohérance du mix

Analyser de maniére perinente las

mayens de communication

commercigle (médigs, hors médias,

médias sociaux)

Elaborer des supports simples {Imprimé

Sang Adresse, affiches, dossier de

apansoring, .-.)

Analy=ser les indicateurs past campagne

{impact, efficacité)

Com.Co. Composantes Essentlelles

Pas Partiellament  |Maitrigg Duelle trace 7 E:gsqual contasta ?
maitrigé | meitiaé o 7 Ressources 7
@ @ & Trace m°... b wes 7 Page partiolio 7

En élabarant une stratégie de
communication en cohérence avac le
mix

En utilisant las outils de la
communication commerciale adaptés &
la demende et aux contraintes de
Forganization

En praduisant des supparts de
communication efficaces et quelitatifs

En respectant la réglementation en

viguaur




