Proposition de questionnaire

Public visé : éléves de I’IUT : TC 1« année
Date : du 22 au 25 mai

Méthode :
- Le questionnaire sera remis aux éléves en mains propre et ils devront y répondre directement
avant de quitter la salle.

ou

- Le questionnaire sera envoyé¢ aux €leves via internet et les étudiants devront y répondre sur
ordinateur ou téléphone et avant qu’ils partent, nous vérifierons s’ils y ont bien répondu.
Traitement : tris a plat

Questionnaire :

1. Que pensez-vous des informations données durant ce séminaire ? (question ouverte)

2. Ce séminaire a-t-il répondu a vos attentes en termes de découverte des métiers et des
secteurs d’activité ?

Pas du tout répondu mes attentes - - - - - Tout a fait répondu a mes attentes

3. Ce séminaire a-t-il permit de découvrir des poursuites d’études auxquelles vous
n’aviez pas pens¢ ?

I ‘OUI I |NON

4. Est-ce que le choix des intervenants a été satisfaisant (de qualité) ?

Pas du tout satisfaisant - - - - - Tres satisfaisant
5. Trouvez-vous que les intervenants maitrisaient le contenu qu’ils vous ont présenté ?
Contenu pas du tout maitrisé - - - - - Contenu trés maitrisé
6. Quels ateliers vous ont le plus plu ? (En choisir 3 et les classer)

[ | Atelier I : Entrepreneuriat et création d’entreprise.

I | Atelier 2 : Secteurs des Médias, de ’audiovisuel et de la culture.
| | Atelier 3 : Secteur bancaire et gestion de patrimoine.

I I Atelier 4 : Les métiers du cinéma et de ’audiovisuel.

| | Atelier 5 : Construire sa carriére professionnelle.
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| Atelier 6 : Le métier de Chef de Produit dans Uindustrie.

| Atelier 7 : Fonction Achat et secteur public.

| Atelier 8 : “StaffMe révolutionne le travail étudiant !”

| Atelier 9 : Les métiers du commerce B to B et du secteur de la logistique.

| Atelier 10 : Fonction commerciale et secteur automobile.

| Atelier 11 : Le métier d’Ingénieur Technico-Commercial.

| Atelier 12 : La fonction commerciale dans le secteur Cosmétique/Pharmaceutique.
| Atelier 13 : Secteur viti/vinicole, fonctions achats, gestion et vente.

| Atelier 14 : La fonction commerciale dans le secteur bancaire.

| Atelier 15 : Secteur des assurances et fonction commerciale.

| Atelier 16 : La gestion d’un parc de GMS (Grandes et Moyennes Surfaces).

| Atelier 17 : Métiers de la vente et du secteur automobile.

| Atelier 18 : Les métiers du conseil en communication.

| Atelier 19 : Les fonctions de direction dans le marketing et la communication.

| Atelier 20 : Secteur et métiers de I’Intérim.

Ce séminaire a-t-il répondu a toutes vos questions ?
| Oui
| Non

Si non, lesquelles ? (question ouverte)

10.

11.
12.

e maniere générale, avez-vous apprécié 1’ambiance de cette semaine de séminaire
D le, I’amb de cett d ?

Pas du tout agréable - - - - - Tres agréable

De maniére générale, que pensez-vous de 1’organisation de ce séminaire ?

Trés mauvaise organisation - - - - - Tres bonne organisation

Quelle note donneriez-vous celle-ci ? (De 0 a 10) (question ouverte numérique)

Selon vous, comment pourrait-on améliorer ce séminaire 1’année prochaine ?

Comment qualifieriez-vous ce séminaire en deux mots ? (question ouverte)



